
«Богатырские забавы для менеджеров по продажам»
Сказкотренинг для развития креативного потенциала менеджеров по продажам на фундаменте знаний, умений и навыков продаж.
Обучение должно быть с увлечением.
Песталлоци, Макаренко и Ольга Сергеева

	Мы отправляемся в путь на поиски... Кто-то ищет смысл жизни, кто-то клад, а кто-то себя как профессионала и личность.
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	Грамотно сформулированная цель – это половина исполненного 
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	Виагра продаж


	Могу-ли- я? Хочу –ли- я? Маг-но-ли-я!!!

	Кто ты? Продается  классный продажник или всегда ли царевич дурак?
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	Что взять с собой: Меч-кладенец? Сивку-бурку? Три жизни? Или КПК?
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	Что ждет тебя у клиента (подводные камни и преграды на нелегком пути торгового люда)
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	Кто наши конкуренты? Полюбить или удавить?
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	Наши клиенты – кто они? Экспертиза клиентов. Работа  с сегментированными группами. Стадии: подозреваемый, потенциальный, родной. 


	Какой клиент принесет мне больше золота ?
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	Развитие своей территории
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	Интрига и интриганство. Установление контакта.
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	Что делать , если тебя не любят клиенты.
Умение говорить и говорить то, что хотят услышать
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	Кто кому и что должен 
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	Этап предъявления доказательств
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	Неизбежность сделки. Подведение к принятию решения.
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	Закрытие сделки
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	Победителя ожидает:
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Интерактивные формы обучения: ролевая игра, спарринги, брейнсторминг, решение нестандартных рабочих задач, творческо-поисковая деятельность, работа индивидуальная, групповая, в минигруппах

